
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  

Sales Manager /  
Mitarbeiter Vertrieb 
(m/w/d) 
Zunächst befristet für 18 Monate 

Unterstützen Sie uns so bald wie möglich in Vollzeit an 
unserem Standort in Nürnberg. 
 

Freuen Sie sich auf diese Aufgaben: 

• Akquise von neuen Ausstellern für die 
Spielwarenmesse® und Insights-X – per Telefon,  
E-Mail und auf Messen 

• Identifikation neuer Kundenpotentiale 
• Planung von Vertriebsaktivitäten 
 

Das bringen Sie mit: 

• Mehrjährige Vertriebserfahrung 
• Berufserfahrung im Messewesen von Vorteil 
• Studium oder kaufmännische Ausbildung 
• Deutschkenntnisse auf Muttersprachenniveau 
•  Sehr gute Englischkenntnisse 
•  Ausgezeichnete zwischenmenschliche und  
 kommunikative Fähigkeiten 
• Selbstmotivation und Eigeninitiative 
 

Was bieten wir außerdem? 

Details und Benefits finden Sie unter: 
https://www.spielwarenmesse-
eg.de/karriere/arbeiten-bei-der-spielwarenmesse-eg/ 
 

Wir sind messebegeistert – und das seit über 70 Jahren. 
Unsere Kunden belohnen uns dafür, indem sie unsere 
Spielwarenmesse® jährlich zur weltweiten Nr. 1 ihrer 
Branche küren. 
Außerdem veranstalten wir die PBS-Expo Insights-X  
in Nürnberg und die Internationalen Spieltage SPIEL in 
Essen. Das Thema Lizenzen wird durch die BRANDmate 
in Offenbach abgebildet. Unser Leistungsspektrum 
umfasst weiterhin die Messe Kids India in Mumbai sowie 
das internationale Messeprogramm World of Toys by 
Spielwarenmesse eG. 

Senden Sie uns Ihre vollständige Bewerbung per E-Mail in 
deutscher Sprache. Nennen Sie uns bitte unbedingt Ihren 
Gehaltswunsch und Ihre aktuelle Kündigungsfrist bzw.  
möglichen Starttermin. 
 
Spielwarenmesse eG 
Antje Nägele 
Herderstraße 7, 90427 Nürnberg 
Tel. +49 911 99813-12 
bewerbung@spielwarenmesse.de 
www.spielwarenmesse-eg.de 

Die Spielwarenmesse eG 

 

Ihre Persönlichkeit ist gefragt: 

Vertrieb ist Ihre Leidenschaft! Mit Ihrem ver-
bindlichen Auftreten und den richtigen 
Argumenten erschließen Sie, auch in der 
Kaltakquise, neue Kundenpotentiale.  
 
Sie überzeugen durch Ihre kommunikativen 
Fähigkeiten und nutzen relevante Branchen-
veranstaltungen für das Networking und den 
Aufbau persönlicher Kundenbeziehungen.  
 
Ihre ausgeprägten Teamplayer-Qualitäten 
bilden die Grundlage für die enge 
Zusammenarbeit mit Ihren Sparringspartnern 
im Projektmanagement und unseren 
internationalen Repräsentanten. 

Interessiert? 
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